CUM SA ITI CRESTI VENITURILE PRIN
REACTIVAREA PROSPECTILOR PIERDUTI

AR MiniCRM
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spun NU de O O
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Tnainte sa cumpere.

N

. ’ din agentii de vanzari

dupa doar UN
singur e-mail
trimis

Sa reactivezi UN PROSPECT PIERDUT este mult
mai usor si ieftin DECAT sa atragi prospecti
noi.

Tu ce faci cu prospectii ta
pierduti?

Sursa: invespcro.com



https://www.invespcro.com/blog/sale-follow-ups/

Tot cu Excelul?
Nu e de mirare daca uitati

de prospectii pierduti...

Daca si tu te-ai saturat de...:

e Baze de date NECLARE

e Proiecte si procese de vanzare HAOTICE
e Rapoarte si informatii importante LIPSA
e Sarcini delegate UITATE

e Functionalitati care cauzeaza GRESELI

....atunci estiin locul potrivit ca sa TRECI
LA UN ALT NIVEL!



Ti-ai reactiva si tu prospectii
pierduti dar baza ta de date
din Excel nu te ajuta?

Stai fara grija!
Suntem aici sa iti oferim
indrumare.

Valorificarea prospectilor
pierduti pas cu pas

I Baza de date clara

Ai nevoi de o
baza de date
clara, unde
fiecare
prospect
pierdut are
cardul lui.

BAZA DE DATE CU SARCINI CLARE X/



Istoricul prospectilor pierduti

Pe cardul fiecarui prospect pierdut poti introduce si
vedea mai apoi istoricul lui. (ce oferta i s-a trimis, ce
s-a discutat, de ce I-ati pierdut.)

Finalizat pierdut

Am reusit sa vorbesc cu el. Vrea sa stie mai multe de
Voi trimite un mail.

h Cu succes — Sebastian Alexandrescu
-
(N

Fret

Finalizata fara succes — Sebastian Alexandi

Am sunat pentru a programa o intalnire in vederea

noastre insa nu a raspuns! Ramadne la solutia actuala

h Cu succes — Sebastian Alexandrescu
alm=5 : : ; " £
&2 Doresc un management mai bun al clientilor si un sit

Filtreaza prospectii pi

Poti filtra baza ta de date
pusa la punct conform
conditiilor create de tine.

Gaseste cu usurinta
prospectii tai pierduti si
acceseaza istoricul lor ca sa
vezi ce s-a discutat pana
acum.




Sarcini delegate si remindere

Creeaza si delega sarcini legate de prospectii pierduti in
doar cateva click-uri prin sabloane, iar sistemul iti notifica
angajatii ca au o sarcina noua de gestionat.

Vederea de azi

E Contacteaza clientul 5i afld cand vrea s3 porne 3 ,I ' 4
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E Fanni Juhos

P ,‘\ Pop Andrei
Gergd Kiss B \e-a contactat telefonic, suné-| ihapoil
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Kitti Kéringer-Szabo

Email-uri segmentate in masa

Poti trimite e-mail-uriin masa prin care sa targetezi doar
prospectii tai pierduti cu diferite recomandari si oferte
personalizate. lar ei printr-un singur click iti vor putea

semnala daca sunt interesati sau nu.

Trimite mesaj ~

xport
Emallin masa
SMS h




Poti urmari exact cati
prospecti activi aveti si
in ce status se afla
acestia. Astfel ai
intotdeauna informatii
actualizate despre
statusul vanzarilor in
cadrul companiei tale.

I Apel telefonic Programare personald

60 000 Eur

40 000 Eur

20000 Eur

Venituri actuale

Rapoarte actualizate instant

Venituri asteptate

2020 Septembrie
Weni

nituri actuale: 60 000 Eur

August Septembrie

Prin rapoartele de
activitate si sarcini
poti urmariin timp
real atat rezultatul
sarcinilor delegate
cat si activitatea
angajatilor tai.

A MinicrM



Obtine venituri din
prospectii tai pierduti
cu MiniCRM!

1. Cere ajutorul consultantilor nostri

2. Implementare posibila si intr-o singura zi

3. Solicita o oferta personalizata

Solicit oferta personalizata



https://www.minicrm.hu/signup/try/#step1
https://www.minicrm.ro/pret/?utm_source=Facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=lost&utm_content=direct_ad_cold

