CUM SA MAXIMIZEZI POTENTIALUL
ECHIPEI TALE DE VANZARI

PLANIFICAREA $1 STABILIZAREA /
VENITURILOR IN COMPANIA TA

X MiniCRM




X MinicRM

Din rezultatele cercetarii InsideSales.com
reiese ca;:

agentii de vanzari Vanzare activa
isi petrec doar "

37 %

din timpul lor cu
vanzarea activa.

Adica in 63% din timpul lor NU Alte activitati
genereaza venituri companiei 63%
pentru care lucreaza.



https://www.businesswire.com/news/home/20171110005551/en/Sales-Reps-Spend-37-Time-Selling-Research

Cu ceisi ocupa
de fapt
timpul?

Scriu email-uri
Inregistreaza date

Sedinte interne

Programeaza discutii
telefonice si intalniri

nstruiri, dezvoltare
nersonala




AX MiniCrRM
CUM SA ALOCI MAI MULT TIMP VANZARILOR ACTIVE IN ECHIPA TA?

Stabileste un scop Stabileste sarcinile Planificare zilnica
concret necesare pentru si saptamanala
atingerea scopului




o CE INSEAMNA TIMP PETRECUT CU VANZARE ACTIVA
iN CAZUL VOSTRU?

o
o

Ce activitati fac parte din
categoria vanzarilor active n
compania TA?

Demg

Follow-up

Reactivare.

Adica: care sunt sarcinile care

genereaza in mod direct Aveluri
venituri companiei tale? fb
Intglniri

—



o STABILESTE UN SCOP CONCRET

600 clienti noi pana pe 31 decembrie

Stabilirea unui scop concret si
masurabil, in primul rand de

catre echipa.

E important sa fie un scop
realizabil, dar motivant. Rata de

succes anterioara poate fi un punct
bun de pornire.

Vizualizarea scopului final si al

progresului sa fie acesibil pentru toata
lumea. xMII’IICRM



STABILESTE SARCINILE NECESARE PENTRU
ATINGEREA SCOPULUI

12 intalniri saptamanal

Aduna sarcinile necesare si masurabile pentru vinai  [IEON ISR R

atingerea scopului stabilit din randul andrei ISR 6N Il EE
activitatilor care fac parte din categoria vanzarilor aina |20 SN Azl e

active in compania ta.
25 de apeluri de follow-up
saptamanal

Stabileste concret numarul sarcinilor, care = |[HEEEETppa—_Imp—"" |

trebuie finalizate zilnic si sdptadmanal, pentru vinai - I I
atingerea scopului stabilit. andrei | I I I

Alina 1277 200 26| 24T x MiniCRM



€) PLANIFICARE ZILNICA $I SAPTAMANAL

Cine, ce fel de sarcini si cu ce client planifica sa
finalizeze Tn aceasta saptamana? Sa introduca
toata lumea in calendarul sau pana luni
dimineata, cel tarziul!

In fiecare dimineata verificati progresul,
comparandu-| cu planul saptamanal. Adaptati
sarcinile zilnice din calendar in asa fel incat toata

lumea din echipa sa atinga scopul saptamanal.

Vanzari

Impact SRL (Alexandra Crisan)

Contacteaza-l si afla, daca a reusit sa

25 de ap
>

Model SRL (Marcel Model)

Nu uita sa trimiti oferta azi!

ao




72%

dint tii de vanzari Pl

intre agentii de vanzari SO b REPORTIIN
NU folosesc “”“‘J W)\ORT
Tn munca lor

un instrument de

gestionare a timpulul
structurat.




DE CE AGENDA $I CALENDARUL CLASIC NU VA AWTASA FIl e

EFIGIENTI?

. . Nu primesti - .
Nu poate fi Nu poate fi . P ’ Sarcinile nu pot fi
. . . . . . remidere despre .
vizualizat de colegi vizualizat de lider carcin introduse automat
A\ 4 A\ 4 A\ 4 A\ 4

4 . 2 ' 2 . 3 '
mai mult timp mai putin probabil mai multe mai multe sarcini

petrecut cu finalizarea sarcini uitate administrative

discutii interne sarcinilor

saptamanale



CUM AJUNG IN MOD AUTOMAT SARCINILE
TALE IN CALENDARUL TAU ONLINE?

Sarcina noua

E Discutie pentru incheierea contractului cu Andrei. .

' Discutie pentru inchelerea contractulul cu Andrel.

2 - M N

4 - S5pm

Organizare perfecta a zilei cu
o . . (=] £ marti, 26 mai 2020

MIniCRM prin integrarea

calendarului tau preferat



https://www.minicrm.ro/signup/try/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold&utm_content=guide

AX MinicRM
SARCINILE CREATE IN SISTEMUL MINICRM C POTRIVIT PENTRU

GESTIONAREA CLIENTILOR SI A SARCINILOR), AJUNG IMEDIAT SI IN

CALENDARUL TAU

Sarcina noua

la legatura cu persoana de deciziel . .
Poate fi integrat cu

calendarele
o - . Google, Outlook, I10S si
Android




X MinicRM

GESTIONEAZA-TI INTALNIRILE
I SARCINILE LEGATE DE LUCRU
IN ASA FEL INCAT

SA NU SE SUPRAPUNA CU
SARCGINILE TALE PERSONALE.




DIN CALENDAR, PRINTR-UN SINGUR CLICK POTIACCESA

CARDUL CLIENTULUI DIN MINICRM

7 N &

@ Intalnire - Impact SRL
Monday, September 28 - 4:00 = 6:00pm

= Minél\?_n)ﬁl"-ﬂ



X MinicRM

5 . DACA MODIFICI 0 PROGRAMARE
TP — IN CALENDAR, ACESTA SE

S ACTUALIZEAZA IMEDIAT SI PE
wwn. CARDUL CLIENTULUI N

MINICRM, AGEST CARD FIIND
CONECTAT CU PROGRAMAREA
DIN CALENDARUL TAU.




X MinicRM

MiniCRM

a redus timpul petrecut

cu sarcinile adminstrative

si a maximizat timpul petrecut
Cu vanzare activa in cazul celor

1704 de IMM-URI

cu care colaborea:za.




AX MinicRM

ASADAR:

CUM SA MAXIMIZEZI CAPACITATEA ECHIPEI TALE DE VANZARI?

00000

Stabileste Deleaga sarcini Planificati Folositi Solicita cont de
scopuri TN mod clar sarcinile zilnice si  calendarul online  testare gratuit
concrete saptamanale partajabil MiniCRM

prin meeting-uri


https://www.minicrm.ro/signup/try/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold&utm_content=guide

MAXIMIZEAZA POTENTIALUL ECHIPEI TALE DE VANZARI
PENTRU STABILIZAREA VENITURILOR IN COMPANIA TA!

1. Solicita o

2. Profita de ajutorul consultantilor nostri in cunoasterea
oportunitatilor!

3. Implementare posibila siintr-o singura zi

Solicita oferta personalizata



https://www.minicrm.ro/pret/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold&utm_content=guide
https://www.minicrm.ro/pret/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold&utm_content=guide
https://www.minicrm.ro/pret/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold&utm_content=guide
https://www.minicrm.ro/pret/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold&utm_content=guide

